Communiqué de presse

Les Ulis, le 21 juin 2011

Depuis longtemps compuBase proposait aux grands constructeurs et éditeurs un accés a ses bases
d’information sur la distribution IT & Télécoms en France et en Europe, aujourd’hui les partenariats
transversaux augmentent, méme les petits éditeurs de logiciels recherchent des partenaires pour la
distribution de leur produit ou pour créer des alliances. C'est pourquoi compuBase a décidé d’ouvrir
I'accés a sa base de données au plus grands nombre.

A travers sa plateforme et sa nouvelle offre « Open Access » compuBase propose
désormais a tous les acteurs d’accéder a la totalité de sa base d’informations sur les partenaires IT et
ceci a partir d'un budget de 295 € par mois !

Cette offre, qui est modulable en fonction du nombre de profiles d’entreprise consultables par
semaine, permet aux utilisateurs de la plateforme d’effectuer eux-mémes, et selon leurs propre
choix, des sélections et des recherches sur les partenaires IT & Télécom.

Parmi les critéres de sélection on trouve la taille de I'entreprise, son CA, sa zone géographique, ses
activités détaillées, les marques et types de produits revendus, ses méthodes de vente, les marchés
adressés, ses compétences techniques etc... Plus de 250 critéres de sélection a croiser permettent de
créer un ciblage pointu.

Les profiles des entreprises sont riches en informations et donnent acces a I’'ensemble des contacts
de I'entreprise, permettant ainsi un gain de temps considérable dans la recherche de partenariats
potentiels.

L'offre de lancement de cette nouvelle solution comporte une période de 14 jours de test gratuit et
sans engagement, a la fin de laquelle I'utilisateur décide ou non de prolonger son acces a la base sous
forme d’un abonnement payant selon la quantité de profiles consultés par semaine.

Nicolas Roussel, Responsable Business Développement chez compuBase, explique
« Depuis 1989 compuBase aide les plus grands constructeurs et éditeurs a créer,
développer et optimiser leur réseau de partenaires informatiques & télécoms. Avec
cette nouvelle offre nous nous adressons a une cible de clients potentiels beaucoup
plus large. Cette offre, sans équivalent sur le marché, permet pour un co(t maitrisé
de créer de petits réseaux de distribution ou d’augmenter son potentiel d’alliances. L'offre se
présente sous la forme d’un abonnement avec une facturation au mois et un engagement sur 3, 6 ou
12 mois. Elle est donc adaptée pour des sociétés dont la visibilité est moins importante que dans les
grandes structures. Nos premiers clients sont particulierement satisfaits car en supprimant la notion
de périmetre de ciblage, nous leur avons offert la possibilité de créer de multiples cibles et
d’attaquer ainsi plusieurs marchés en parallele. De méme, ils ont acceés a I'ensemble des contacts des
sociétés, ce qui facilite leur prospection.»




Annuaire  DispoStock | Salon 8 Expo IT

4 Accueil

@, Recherche -
[¥] e Référencer &
@ cuisommes nous @
£ Mon compte biz *
m : SR | .
. - itre sélection - Choix des rubriques de sélection
Vous pouvez ajouter des rubriques de [* 0 Socétés |
i ; rubriques de sélection préférées
sélection |
e fail en 3 étapes Total: |0 m‘l
vos rubriques de cblage =
2 vous affiner dans chaque rubriques vos aitéres
3wous cholsiesez qualie action vous souhaitez réaliser (vor, export...) cer | Liste des sociétés
Etape 1 : Cix
cas rubriques
Annusire \s Conalting Men résean Nous
« Contler Y # Ressourcet Markebing & Recruter ® La oot
« Tnicriplion J Acttmbprictoss (usness movs) » Eludes » Etardee = totre offre
« Modifications | Localzation gdaoraphique  Bate de connaissance « Oplimiser  w Let contacts
» Digpo Stock. '_ & Défindion of glosiare u Arvlyser = Mous écrive.
\consulter toutes les i R RO =

ﬂ.\ pawes depocibies

Lapiste-forme busine:

Choix des rubriques de sélection que vous souhaitez utiliser

Choisissez les rubriques que vous souhaitez utiiser pour Faire votre selection

Annuaire  Ea:

A accueil

@, Recherche

4
Activité
D Activités Informatique & Telécoms
2 [7] Activité principale (business madel)

Se Référend

) o sonme|
£ Mon compt|

Critéres complémentaires
1 Lacalisation géographique

[ Type détablissement

Année de création

[ chiffre d'affaires (officiel, déclaré,
estime)

[] Mambre diemployés

[ Hombre de développeurs | personnel
technique

[ Mambre de commerciaux

[ Zone de vente

[ Cible de vente

[ Mode de verte

[ Mode d'achat

[] surface de vente

[ Taille du réseau de distribution

7] connaissan
&, abonnemer

Wous recherchez
infarmations sur
grossistes parte

Deécouwrez nos &
«Developpez vat
business avec.

Types et marques de produits revendus
[] Systames informatiques
[[] Systémes et services dimpression
[] Svstemes de stockage et de sauvegarde
[ Réseaux - Télécoms (mat. et log.)
[] Séeurité informatiaue
[ Legiciels
[ Mobilté
[] Périphériques & composants
[] Autres produits de service revendus
] Digital Home - EGP

Fournisseurs et agréments
Fournisseur Telecom
Grossistes fournisseurs
fgréments (actuel ou cbtenus)

Compétences

% Roclire aux rubriques préférces RS
Mon compte
[ Marchés
[] Domaines techniques
[ Applcatifs
5.G.B.D.
[] Langages de développement

[ Environnements de développement
[ Systémes dexplatation

el

Répartition CA (déclaratif)
Progression du CA (2 dermisrs connus)
Chven service
Chven revente
CA par enwironnements systemes
i par cible client
Cé par type entreprise
Cé par type de prodult
CA par mode de verte
Chréalisé sur lactivité IT

752 Sociétés

%,

Total: | 115752 Sociétés

Effacer

Sauvegarder et ul e des sor

Annuaire Produits Grossistes Ma société Partenariat Biz Consulting Mon réseau  Nous

= Consuter a Dispa Stock u Afficher son catalogue = Inscription = Entre Sites » Ressources Marketing u Recruter u Lasocidté

= Inseription = Annusire logiciel/Sass = Devenir membre = Salon = Etudes = Etendre = Motre offre

= Modification u Fresse u Base de connsissance = Optimizer = Les cantacls

= Dispe Stock = Syndicats professionnels = Défiriticn et glossaire u Analyser a Mows drire
= Affiliations = Gerer = Les carrigres

compuBste @201 Info légale | Mous cortacter | Blan du site

Pour en savoir plus sur « Open Access » rendez vous sur la plateforme www.compubase.biz

e Plus de 120 000 profiles de sociétés IT & Télécom en EMEA
e 23000 partenaires Channel ICT en France
e Plus de 250 criteres de choix permettant un ciblage extrémement pointu dans la sélection de

profiles



Nombre de sociétés inscrites : 3.967

Nombre de personnes abonnées : 5.913

Avec 22 ans d'expérience sectorielle, compuBase offre a ses clients un ensemble de services et de
solutions pour créer, développer et optimiser leur réseau de ventes indirectes. Ses services
s’appuient sur une base de connaissance regroupant 120 000 entreprises pro du monde IT &
Télécoms sur la zone EMEA, dont 23 000 pour la France uniquement.

Moira CABRISY

mcabrisy@compubase.net Corporate : http://fr.compubase.net/
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Services : www.compubase-online.com




